
G U Í A  G R AT I S  ·  M A R I A  G R A N G E N O

¿Y AHORA
QUÉ DIGO?

G U Í A  R Á P I D A

Tu primer video
de 10 segundos
Lo que tienes que decir para que el

cliente te encuentre, te tenga

confianza y te llame.

Maria Grangeno
@MariaGrangenoIA



A N T E S  D E  E M P E Z A R

¿Te suena familiar?

✓ Eres muy bueno en lo que haces... pero el teléfono no

suena como debería.

✓ Sabes que necesitas videos, pero te da pena salir en

cámara.

✓ Agarras el celular para grabar y no sabes qué decir.

✓ Ves a otros con menos experiencia llevándose a tus

clientes.

✓ Tu negocio vive de recomendaciones, pero no sabes

cómo crecer más allá de eso.

No te falta talento.

Te faltan diez segundos bien dichos.

Eso es lo que te voy a dar en esta guía. Paso por paso, sin prisas.
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M U C H O  G U S T O

CONOCE A

MARIA
¡Hola, amigo!
Hacer videos para tu negocio no tiene que ser
complicado.

Hola, soy Maria.

Llevo más de veinte años en bienes raíces y préstamos aquí en San Antonio, Texas.

Sé hacer mi trabajo. Pero te voy a confesar algo: yo tampoco sabía de tecnología.

Un día hice un video de diez segundos. Nomás eso. Ni tuvo muchas vistas.

Pero un señor que habla español lo vio. Y me llamó.

Ese video de diez segundos

me trajo doce mil dólares.

Ahí entendí algo: no necesitas que te vea todo el mundo. Necesitas que te vea la

persona correcta, y que sepa qué haces y cómo llamarte.

Hoy les enseño a dueños de negocio, en español, a hacer esos videos. Porque

hacer videos no tiene que ser complicado.

Abrazos, Maria
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M I  S E C R E T O

Un video claro le gana
a cien publicaciones.

Cuando alguien busca lo que tú vendes, le pasan tres cosas. Si fallas en una,

se va con otro.

1 Que te encuentren

Si no estás en su celular, para el cliente no existes. Así de sencillo.

2 Que te tengan confianza

A nadie le gusta meter a un desconocido a su casa. Pero si ya vio tu cara y

escuchó tu voz, ya no eres un desconocido.

3 Que se acuerden de ti

Nadie se acuerda de un nombre en un cartoncito. De una cara y una voz, sí.

El que gana no es el mejor.
Es el que la gente recuerda.

Y recuerda: el que paga, manda. En tu video, el mero mero es tu cliente, no tú.
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T U  R U TA ,  P A S O  A  P A S O

La fórmula DECIR

Cinco letras, cinco frases, diez segundos. Cada vez que no sepas qué

decir, pásalo por aquí.

D Dolor
El problema de tu cliente, en siete palabras o menos.

E Empatía
Le dices que lo entiendes. Una frase.

C Cómo lo resuelves
Lo que haces, sin palabras raras.

I Identidad
En quién se convierte tu cliente después de ti.

R Resultado
Su final feliz, y qué tiene que hacer hoy.

E J E M P L O :  U N  P I N T O R

"¿Te da pena que vean tu casa así? Te entiendo. La

pinto en tres días, sin desorden. Vuelve a presumir

tu casa. ¡Llámame hoy!"

¿Te fijaste? "En tres días" contesta "¿cuánto se tarda?". "Sin desorden"

contesta "¿me van a dejar todo sucio?". Las preguntas de tu cliente ya están

en el guion.
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A H Ó R R AT E  M E S E S

5 errores que te
tienen estancado

✕
Hablar de ti en vez de tu cliente.

"Tenemos 20 años, somos los mejores." Al cliente le importa su problema. El que

paga, manda.

✕
Querer decir todo en un video.

Como el menú de la taquería con 40 cosas: el cliente confundido no compra. Un

video, una idea.

✕
Hablar muy complicado.

Si tu sobrino de diez años no lo entiende, está muy complicado. Háblale como le

hablas a tu comadre.

✕
Esperar a tener buena luz, buena cámara y buen día.

Ese día no llega. Tu cliente no necesita una estrella de telenovela. Necesita saber

que le resuelves.

✕
No decir cómo contactarte.

Si le encantaste a alguien y no sabe cómo llamarte, le hiciste el video gratis a tu

competencia.

¿Te da pena salir en cámara? Mi clon graba

por mí. Con mi cara y mi voz, desde mi

celular.

YO MI CLON DE IA
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A H O R A  T Ú

Tu primer guion

Llena una línea por letra. Cortito. Luego léelo en voz alta con el

cronómetro del celular.

D
EL PROBLEMA DE MI CLIENTE

E
LE DIGO QUE LO ENTIENDO

C
LO QUE YO HAGO

I
EN QUIÉN SE CONVIERTE

R
QUÉ TIENE QUE HACER HOY

¿Pasa de 10

segundos?

Quítale palabras. No

le aceleres.

¿Suena raro?

Dilo como se lo dirías

a un cliente en

persona.

¿Ya quedó?

Súbelo esta semana.

Hecho es mejor que

perfecto.

Mi promesa: subo mi primer video

en los próximos 7 días.
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T U  S I G U I E N T E  P A S O

¿Cómo quieres seguir?

L O  H AC E M O S  P O R  T I

Videíto

¿No quieres aprender tecnología? Contestas unas preguntas, subes tu

foto, y te hacemos tu video de 10 segundos y tu tarjeta con tu número y

tu código QR. Se la mandas a quien sea por mensaje.

  $19.99 precio de lanzamiento

videito.app

A P R E N D E  C O N M I G O  E N  V I V O

La Clase Videíto

Seis semanas en vivo, martes y jueves, en español. Te enseño a hacer tus

propios videos con tu clon de IA, desde cero, hasta que publiques el

primero. Puedes traer a alguien de tu negocio.

clase.videito.app

Abrazos, Maria
Y cada semana subo videos nuevos en YouTube: @MariaGrangenoIA

$27
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https://www.youtube.com/@MariaGrangenoIA

